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○ｃ 株式会社 PKB ソリューション

携帯電話の空メールを利用して、抽選イベントを開催！

抽選番号
取寄せタイプ

会場内設置のFeliCaリーダーに
かざす、又はQRコードを読み取って
いただき、空メールを送信すると
抽選番号が入ったメールが携帯電話
に届きます。
抽選結果は後日店頭にて確認して
いただき、商品と引換えしていただ
きます。抽選賞品は、実際の抽選の
ように特賞１本、１等○○本といった
ことが可能です。

多くのお客様にイベントへ参加いた
だくことでメールアドレスが自然に
集まり、販促活動へ持ち込むことが
出来ます。
抽選結果は、後日実際に抽選を行い
、店頭で抽選発表を行うことをメー
ルにて案内することでお客様の来
店喚起に繋げることが可能です。
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お客様の抽選番号は

1043209　3420023
です。

後日店頭にて抽選結果の

発表をさせて頂きます。

抽選番号

添付

本文



受信メール

タイトル

○○店の耳寄り情報♪

□月△日 (×) 限定
バーゲンを開催します！
★半額タイムセールは

【AM10 時～ ,PM 1:00 ～】

バーゲン開催！

添付

本文

○ｃ PKB ソリューション

お客様にメール送信

ご来店

抽選番号を照合して
景品プレゼント！

○ｃ 株式会社 PKB ソリューション

【メール de ポン】の流れ

お客様に会場内のFelicaリーダーに
かざしていただく、又はＱR コード
を携帯電話で読み取っていただき、
空メール送信していただくことで、
抽選番号を取寄せていただき抽選
に参加して頂くシステムです。
抽選結果をあえてメールではお知らせ
せず店頭発表とすることで来店を
促進させる仕組みとなっております。
携帯電話で参加して頂くことにより
メールアドレスを収集し、次の販促
活動へ活かすことが出来ます。

【メール de ポン】とは

■ メールアドレスを自然に収集できる。

■ コストを極力かけずにキャンペーン
　 告知などを行える。

■ 来店したことのある見込み客へ
　 1 対 1のアプローチが行える。

■ 定期的にメール送信を行なうこと
　 でお店の刷り込みが行える。

POINT !

1
STEP

2
STEP

ＱＲコードFeliCaリーダー

携帯電話をかざす　　 　　　  携帯電話で読み取るor

samp
le

来店促進 売上ＵＰ！！

news!
バーゲン！！
行ってみよ♪
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キャン
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イベント

空メール送信

当たってるかなぁ？

早速確認にお店まで
行ってみよう
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受信メール

タイトル

抽選結果のお知らせ

□月△日～□月○日の

5日間店頭にて当選番号

を発表しております。

ご来店の上、ご確認くだ

抽選発表

添付

本文

来店喚起メール送信

当選番号発表！

特賞

1等

2等

1043209　3420023

1234567　8901234

9876543　2109876

受信メール

タイトル

お客様の抽選番号は

1043209　3420023
です。

後日店頭にて抽選結果の

発表をさせて頂きます。

抽選番号

添付

本文

アタリ

◆ モバイル抽選告知ポスター

◆ モバイル抽選告知ハンドビラ

◆ 抽選結果告知ポスター

◆ FeliCaリーダー
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自動返信メール
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